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B2B - Die Kernbotschaften
Die Corona-Pandemie hat die Wirtschaft fundamental auf den Kopf 
gestellt. Zu Beginn der Krise konnten staatliche Hilfsmaßnahme wie 
der Fixkostenzuschuss, Überbrückungskredite oder Steuer- und 
Abgabenstundungen über den ersten Schock hinweghelfen. Bei einigen 
dieser finanziellen Unterstützungen handelt es sich jedoch um geliehenes 
Geld. Nicht selten gehören Banken zu den Gläubigern. Dr. Andreas 
Rentz, 100%-Gesellschafter und Geschäftsführer der Incinis GmbH 
(Anlagenbau), konnte bereits mehrere Krisen erfolgreich 
bewältigen. Ausschlaggebend dafür war allem voran ein souveräner 
Umgang mit den Banken.

Im Sinne der Risikostreuung empfiehlt sich die Zusammenarbeit mit 
mehren Banken. Dabei kann ein Institut als Träger einer langfristigen 
Finanzierungslinien fungieren und ein anderes bei Fällen von 
kurzfristigem Liquiditätsbedarf angesprochen werden.

Die erfolgreiche Zusammenarbeit mit der Bank beginnt bereits in 
stabilen Zeiten durch regelmäßige Beziehungspflege. Sinnvoll ist, mit 
der Ansprechperson der Bank jährlich die Bilanz zu besprechen 
und Feedback hinsichtlich des Finanzierungspotentials zu generieren.

Tritt die Krise ein, ist die Bank umgehend zu benachrichtigen und 
volle Transparenz herzustellen. Hier kommt es darauf an, Ruhe zu 
bewahren und mögliche Auswege zu präsentieren. Diese gilt es im 
Folgenden auszuloten. In diesem Prozess ist die Bank ständig auf 
dem Laufenden zu halten.

Die Corona-Krise hat so tiefgreifende Veränderungen bewirkt, dass es 
eine Rückkehr zum Davor nicht geben wird. Daher gilt, der Bank einen 
strategischen Ansatz zu präsentieren, wie das Geschäftsmodell durch 
Weiterentwicklung oder Neuausrichtung zukunftsfähig gemacht 
werden kann. Ein solches Konzept erhöht die Wahrscheinlichkeit, dass 
die Bank einen Kredit zur Deckung des akuten Cash-Bedarfs gewährt.
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